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Algunos conceptos bdsicos..



Costos de Distribucion Mercancia /
O.F.l Fisica Carga

Internacional
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“Conjunto de operaciones necesarias para trasladar una carga, desde la bodega del
exportador, hasta la bodega del importador, bajo el concepto de 6ptima calidad,
costo razonable y entrega justo a tiempo” A. Castellanos
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Distribucion Fisica Mercancia / Porteador
Internacional Ca rga

“Mercancia: Cualquier bien susceptible de ser clasificado arancelariamente
Carga: Conjunto de mercancias que son objeto de una operacién de transporte”
Decreto 7165 de 20719
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Mercancia / Porteador Flete
Carga Internacional

“Persona que se encarga de realizar el transporte de la carga desde el exportador al
importador. Puede ser: naviera, aerolinea, transportista, agente de carga
internacional”
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Porteador Flete Costos de
Internacional

AR

“Precio que el contratante (importador o exportador) paga a un porteador para
trasladar la mercancia desde el pais de origen al pais de destino. También se
considera Transporte principal
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Flete Costos de Distribucion Fisica
Internacional D.F.L Internacional

“Costos del transporte internacional, costos de almacenamiento previo, costos de
embalaje y unitarizacion de carga, costos del seguro, costos administrativos y
financieros” ALADI
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Gestionar fletes internacioales
es Mmas que solo contratar un
transporte principal; la
contratacion de fletes
internacionales corresponde a
costear toda la cadena de DF.I.




Para costear Fletes Internacionales



1. ESTUDIO DE LA CARGA

Definir los requerimientos logisticos
necesarios para el transporte
internacional de la carga:

1. Tipode carga / naturaleza

2. Tamafoy frecuencia de los
despachos
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TIPOS DE CARGA

Carga con Carga
Carga ' Cargaa ')/ extra- refrigerada o

General Granel : 2%
dimension perecedera
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DEMANDA ANNUAL = FRECUENCIA PEDIDO X TAMANO DEL PEDIDO

__'___._-—-—"‘—" - ——
Demanda anual = Cantidad (kg) o unidades
Frecuencia del pedido = nOmero de embarques a realizar

Tamaiio del pedido = Cantidad (kg) o unidades a despachar
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2. VALIDACION LOGISTICA

Definir el perfil logistico del
proveedor / compradory
configurar posibles combinaciones
de cadenas de DF .|
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3. SELECCION DEL MEDIO DE TRANSPORTE

De acverdo a las cantidades,
frecuencias de despacho, perfil
logistico, se selecciona el medio de
transporte mas adecuado
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MODALIDADES DE EMBARQUE

Mariﬁmo . -
Postal o
.... . ...
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EXPORTADOR
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ADUANAS PUERTO
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IMPORTADOR

LEADTIMES




Costear diferentes opciones de
término de negociacion:

v Importador: cotizaciones de
proveedor

v’ Exportador: cotizaciones para
comprador
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©. COTIZAR OPERADORES DE COMERCIO EXTERIOR

Linea Naviera
Aerolinea

Agente de carga
internacional

Agencia de aduanas
Puertos o aeropuertos
Transportistas
Operadores logisticos




Revisar los niveles de servicio al
cliente esperados y los
objetivos de la Gerencia con
relacion a los embarques
internacionales, tiempos
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ELPROCESO ES SIMPLE...

Hacer la Seleccion
Estudiar IGST /S R
| s \/qlidacién W..._..,,> T
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Configurar Seleccién Cofizar
cadena de  emsmmmasmse de S opeesrgc;or
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