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TENDENCIAS GLOBALES  

• Fragmentación 

• Interrupción de las cadenas de suministro 

• Cambio climático y sostenibilidad 

• Comercio marítimo (Bloqueo del canal de Panamá)

• Rio Paraná y Taiwán semiconductores

• Regulación UE – Ley anti deforestación y CBAM

• E Commerce y aumento del comercio de servicios digitales

• Crisis energética  



CONSECUENCIAS

• Modificación cadenas de suministro 

• Relocalización, localización amiga y localización cercana.

• Como consecuencia de la desconfianza, aumentan las guerras de precios y los actos 

desleales. 

• Se incrementan las medidas de defensa comercial. 

• El aumento del comercio electrónico crea nuevas amenazas a la seguridad de los datos.  



Instrumentos de promoción 

aplicables para cada industria



BENEF ICIOS ZONA FRANCA

• Tarifa preferencial de renta al 

20% si se cumple con el plan 

de internacionalización 

(Artículo 240-1 del ET y 

Decreto 47 de 2024).

• No tributos aduaneros los 

bienes adquiridos en el resto 

del mundo (Arancel e IVA)

• Exención de IVA en la 

compra en el TAN de 

materias primas, insumos, 

partes y bienes terminados 

necesarios para el desarrollo 

del objeto social de un 

usuario industrial

Tipos de zonas francas

Permanentes

Permanentes Especiales

Transitorias
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ZONAS FRANCAS:  ¿QUIÉNES  LAS USAN MÁS?

En su mayoría los usuarios de ZF que corresponden a  industrias 

manufactureras corresponden a:

• Fabricación de sustancias y productos químicos (como plataforma 

para importar)

• Fabricación de otros productos minerales no metálicos (como 

plataforma para importar)

• Elaboración de productos alimenticios (como plataforma para 

importar)

• Fabricación de productos metalúrgicos básicos (como plataforma 

para exportar) [es la industria manufacturera que mas lo utiliza como 

plataforma exportadora]
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ZONAS FRANCAS:  ¿QUIÉNES  LAS USAN MÁS?

En su mayoría los usuarios de ZF que desarrollan actividades de comercio

corresponden a:

• Comercio, mantenimiento y reparación de vehículos automotores y 

motocicletas, sus partes, piezas y accesorios (como plataforma para 

importar)

• Comercio al por mayor de todo tipo de bienes, principalmente textiles, 

calzado, farmacéuticos y materiales de construcción (principalmente 

como plataforma para importar, y en menor medida para exportar)

Existe también un grupo importante de usuarios dedicados al transporte y 

almacenamiento de mercancías.



COMERCIAL IZADORAS INTERNACIONALES  

Beneficios C.I.:

A. Comprar o adquirir bienes en el mercado nacional exentos del pago de IVA

B. Cuando el gobierno lo determine podrán obtener el certificado de reembolso

tributario, CERT, por las exportaciones realizadas.

C. Beneficios para los proveedores de las CI:

a. Se presume que los proveedores de las mercancías realizan una exportación

cuando entregan las mismas a la C.I. y reciben de estas el correspondiente C.P.

(certificado al proveedor) lo cual es para estos un beneficio dado que podrían

acelerar las solicitudes de devolución de los IVA en que hayan incurrido.

b. Retención en la fuente al momento de la compra.

“aquellas personas jurídicas que tienen por objeto social principal la

comercialización y venta de productos colombianos al exterior,

adquiridos en el mercado interno o fabricados por productores socios de

las mismas. […].” (Art. 65 D. 1165/19).
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COMERCIAL IZADORAS INTERNACIONALES

• Son más relevantes para compañías del sector de agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca.

Dentro de las industrias manufactureras, las CI son muy frecuentemente utilizadas por las compañías de:

• Fabricación de productos metalúrgicos básicos,

• Fabricación de productos elaborados de metal, excepto maquinaria y equipo, 

• Fabricación de papel, cartón y productos de papel y cartón.

Mucho menos frecuente en industrias con buena dinámica exportadora como:

• Elaboración de productos alimenticios.

• Fabricación de sustancias y productos químicos.



S ISTEMAS ESPECIALES  DE  IMPORTACIÓN –

EXPORTACIÓN “PLAN VALLEJO”

• PV para las materias primas e insumos

• PV de bienes de capital 

• PV “junior” o de reposición 

PV Express - hasta diciembre del 2023. 

Reduce los compromisos de exportación y  

compromiso de que la solicitud de PV se 

aprueba en 15 días. 



[

PLAN VALLEJO

• El plan Vallejo es mucho más relevante para compañías del sector de agricultura, 

ganadería, caza, silvicultura y pesca. 

En su conjunto, las compañías con PV vigentes exportan el doble del valor FOB que importan 

[se cumple con la finalidad de la herramienta].



OPERADOR ECONÓMICO AUTORIZADO 

• Flujo de caja (Consolidar el pago de los tributos aduaneros, las 

sanciones e intereses)

• Reducción de tiempos en la cadena logística.

• Competitividad y seguridad en la cadena.

• No constituir garantías para respaldar el cumplimiento de sus 

obligaciones aduaneras.

• Asignación de un oficial de operaciones

• Disminución de inspecciones 

• Inspección de mercancías objeto de exportación en las 

instalaciones del exportador y depósito habilitado.

• No presentación de declaración anticipada cuando sea 

obligatorio.



Medidas de defensa comercial 



GENERALIDADES DE  LAS MEDIDAS DE  DEFENSA 

COMERCIAL

DERECHOS ANTIDUMPING
Objetivo contrarrestar la práctica de exportar productos a un precio menor al valor normal, protegiendo así 

a los productores nacionales de competencia desleal.
Duración 5 años prorrogables cuando se mantengan las mismas condiciones. 

SALVAGUARDIA
Objetivo se implementa para proteger temporalmente la industria nacional de un aumento repentino y 

significativo de las importaciones.
Duración No más de 4 años prorrogable por 4 años si la medida es necesaria para evitar daño grave. 

DERECHOS COMPENSATORIOS
Objetivo contrarrestar los efectos de subsidios extranjeros que distorsionan la competencia en el comercio 

internacional.
Duración Inicialmente por 5 años, pero se puede extender si las condiciones lo ameritan. 
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¡Gracias!


