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Perfil de Plasticos Rimax Ltda

Informacion General

* Fundada: 1953 / 57 afios en el negocio

* NUmero de Empleados: 600
* Ventas Anuales: US$ 60 MM en 2009

* Lineas de Producto: Muebles-Jardin, Hogar,

Ferreteria e Industrial

* Ubicacién: Yumbo — Valle

Linea Linea Linea Linea
FERRETERIA INDUSTRIAL



Certificaciones / Premios

* ISO 9001:2000
* BASC

* Premio Nacional De Exportaciones 2008

* SAB MILLER: Mejor proveedor de empaques 2008

PREMIO NACIONAL DE

EXPORTACIONES

ANALDEX - PROEXPORT COLOMBIA
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Perfil de Plasticos Rimax Ltda

1S0 9001: 2000

BUREAU VERITAS
Certification

oaviia3iyov




Perfil de Plasticos Rimax Ltda

Clientes principales

* SODIMAC

* GRUPO CASINO — EXITO

* THE HOME DEPOT (Canadd, USA & Mex)

* WAL-MART (Puerto Rico, México & Guatemala)
* HORNBACH (Alemania)

* BITELMA (Paises Nordicos)
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WALMART BIG/LOTS

AND NAMES CLOSEOUT PRICES SOD|MAC



http://walmartstores.com/GlobalWMStoresWeb/navigate.do?catg=316
http://www.biglots.com/

Perfil de Plasticos Rimax Lida

Exportamos a ...



http://en.wikipedia.org/wiki/File:Flag_of_Brazil.svg

r Canada - Mercado Objetivo

Aspectos generales del mercado
El mercado canadiense
Indicadores economicos
El consumidor canadiense



(" ElMercado Canadiense

Segundo pais mas grande del mundo ( 9 veces Colombia )

Poblacion pequeia y concentrada (33.2 M).
Seis mercados regionales
Baja densidad (3 / km)

Poblacion concentrada (80% urbana)

Clima Particular
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(" Distribucion de la Poblacion
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90% esta concentrada 60% en Ontario y
en un corredor de 160 km Quebec
a lo largo de frontera con USA



" Poblacién Urbana

El 51% de la poblacion se concentra en 4 grandes areas urbanas:
Area de Toronto (6.7 millones)
Area de Montreal (3.7 millones)
Vancouver (2.7 millones)
Area de Calgary-Edmonton (2.2 millones)
El comercio al por menor se desarrolla principalmente en:
Ontario
Quebec
Columbia Britanica
Alberta



{‘ Indicadores Economicos (2009-11)

Canada: Indicadores macroeconomicos 2009 - 2011

Indicador | 2009 | 2010* | 2011*
Poblacion 33,7 34,0 34,3
PIB (USD millones) 1.336.418 1.568.147 1.631.229
PIB per capita (USD en PPP) 38.040 39.400 40.380
Tasa de crecimiento real PIB (Var%) -2,5% 3,5% 2,1%
Inflacion (Var%) 0,3% 1,7% 1,9%
Tasa de desempleo 8,3% 7,9% 7,4%

Exportaciones (USD millones FOB) 312.711 421.877 446.517
Importaciones (USD millones FOB) 319.610 391.467 417.826

*Pronostico. Fuente: Trademap. Economist Intelligence Unit (EIU)



(‘ Indicadores Economicos (2007-08)

Alta dependencia del comercio exterior

Comercio bilateral con USA = 75% de las exportaciones y
50% de las importaciones ( afio 2009 ).

Importacion 33% de PIB; Exportacion 35% de PIB

Mercado de importacion
Abierto, diversificado y creciente, pero competitivo

La economia establecida sobre conocimientos
Servicios 69% de PIB

0 Ingreso per capita : $Can 47



r‘ Canada - Mercado de Importacion

- 416 Mil millones $ Can (33% ¢

A
9%
2006-07
=/Importaciones per capita (12,500 $Can)

" Casi el doble del nivel de EE.UU.
=|Recursos naturales abundantes

~~"Canada importa principalmente productos manufacturados
=lUn mercado de cuatro estaciones




Importaciones Canadiense

endencia Creciente Importaciones ($ mil millones)

2007: Record en el valor de las . 204
importaciones de bienes ($416 mil 3
millones) y servicios ($87 mil millones)

416

2003 2004 2005 2006 2007

Posicion en el Mercado Mundial de Importacién, 2007
($ mil milliones - en US$)

1,968
1,466
I 1,075
1. Estados 2. Union 3. 4 Chlna 5. Reino 6 FranC|a 7. Japon 8. ltalia 9 Relno
Unidos  Europea Alemania Unido de los Canada
Paises
Fuente: CIA World Factbook, 2008 Bajos




Exportaciones Colombianas a Canada

Principales exportaciones de Colombia a Canada
2008 - 2009
USD millones FOB

Var % ]g
2009/08| 2009

Carbon 21,7% 50,6%
Café 104 100 -4,2%  25,9%
Agroindustrial 9 30 243,7% 7,7%
Flores y plantas vivas 21 19 -10,1% 5,0%
Vehiculos y otros medios de transporte 2 6 165,2% 1,6%
Quimico 4 6 54,1% 1,6%
Textiles y confecciones 6 5 -19,8% 1,2%
Agricola 4 4 15,9% 1,2%
Metalmecanica 4 3 -20,6% 0,9%
Farmacéutico 1 3 98,0% 0,7%
Subtotal TOP 10 316 371 17,5%  96,3%
Otros 37,4% 3,7%

mm

Fuente: DANE. Calculos Proexport



}_ Mas Oportunidades para Colombia
en Canada: Productos No-Tradicionales

Productos naturales / organicos / comercio justo / gourmet/ingredientes nativos
Productos Nostalgicos / Etnicos

Pescado

Frutas/Vegetales frescos, congelados y preparados (pulpa de fruta, IQF etc)

Cafés especiales (altura, organico, gourmet, comercio justo)

Aceites esenciales, colorantes,extractos,gomas, resinas, jarabes-practicas sostenibles)
Ingredientes Naturales/Nativos para Alimentos y Cosmeticos

Confecciones/Textiles (mejor acceso bajo TLC), Articulos de Cuero

Productos Decorativos / Muebles

Joyeria y Piedras Preciosas (y Semi-Preciosas)



f 7 El consumidor canadiense

Altos Ingresos Preocupado por la salud y el medio
Informado y Exigente ambiente
Consciente de los precios Parte de un mercado multicultural

en expansion (étnicos y organicos)

Propietario de su casa . . .
Diferencias regionales

Mas hogares doble ingreso y
monoparentales

2011, 30% de la poblacion tendra mas de 65 an«

Poblacion madura — un segmento importante a considerar
Los “Baby Boomers” dominan el mercado



{‘ Acceso al Mercado: Tratados Comerciales

Tratados de Libre Comercio
Vigentes

TLC con Colombia (21/11/2008)

TLC con Peru (29/05/2008)
TLC con Costa Rica — 2001

TLC con Israel -1997
TLC con Chile — 1997

NAFTA (Estados Unidos, México y
Canada) — Enero 1994

Otros Tratados y Acuerdos
Comerciales

LDC (Paises menos desarrollados):
Africa, Bangladesh

Acuerdos en negociacion:

FTAA (Iniciativa de las Américas),
Centroamérica, Republica Dominicana,
Europa, Singapur.




Experiencia exportadora con Canada

Porqué Canada ?

Crisis en la economia mundial / Venezuela conduce a

buscar mercados alternos.

Firma del tratado de libre comercio en Noviembre de 2008.
Economia con alto ingreso per-cdpita y alta dependencia
del comercio exterior.

Decimo mercado de importacion mds grande del mundo.
Presencia de grandes cadenas americanas (Home Depot,

Lowe’s, Wal-Mart, Costco), algunas ya abastecidas por Rimax.



Experiencia exportadora con Canada

Ingreso al mercado

* Acercamientos con Home Depot: 2008 @
* Agenda Comercial con Proexport: Marzo 2009

* Apertura del primer cliente: Mayo 2009 hardware

* Contratacion de Rep.: Agosto 2009
Ventas 2009: USD 148.000

Ventas ACUM 2010: USD 215.000
Estimado Ao 2010: USD 500.000
Presupuesto 2011: USD 1.000.000



http://www.homedepot.ca/communityaffairs/content/en_CA/CAOurCompany.html

Experiencia exportadora con Canada

Barreras / Retos

* Desarrollo de empaques especiales (Ingles/Francés).

* Clientes potenciales como Wal-Mart, RONA & Canadian
Tire efectUan sus compras con 1 aino de anticipacion.
* Mercado altamente competitivo, sensible a la fluctuacién de precios.

* 0% de arancel y menor costo de transporte para la competencia

vrs 6% de arancel y altos fletes en nuestros productos.
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*HUSKY . oro1o00B0x  BOITEA DUTILS DEST o

* 2 Built-in Organization Compartments  * 2 compartiments de rangement pour les peites pidces
+ 19.5in Lift-out Carry Tray * 49cm plateau porte-outils amovible

* Rust-Resistant Metal Latches = attaches métalliques doubles pour plus de solidité

e 20.1inx10.2inx9.1in = 51 cmx26cmx23cm

|| ‘| ||| Tools Sold Separately

ECEEERCLLI bl Les outils se vendent séparément

PAR/

MADE IN COLOMBIA / FABRIQUE EN COLOMBIE
BY / IMPORTE ‘l

&




. GRACIAS A
== mail@rimax.com




