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¿QUIÉN ES LA EMPRENDEDORA? 
YUDI DUQUE

Soy Yudi Duque, nacida en Granada,

Antioquia. Tengo 36 años, amo el servirle a las

personas y ver sus caras de felicidad, para mí eso no

tiene precio.

¿Cómo lo logré? A través de la

pasión, constancia, disciplina, pero con la claridad

que su crecimiento es también el de su equipo de

trabajo.



CADU TU ALIADO PERFECTO PARA 
RECOMENDAR

Especialistas en el cuidado consciente de tu cabello.

CADU COSMETICS está comprometido con el cuidado capilar de

miles de mujeres en Colombia y el mundo, por eso todos nuestros productos

están hechos con estrictas políticas de calidad, buenos ingredientes, además

nuestros productos son libres de sal y parabenos. Somos cruelty free.

Te damos libertad a tu cabello.



HISTORIA EN EL MERCADO

Se inició haciendo prueba y error en mi cabello y en

varias personas, cuando vi que el producto funcionaba

lo saqué al Mercado.

Primero se inició con una línea todera, con el 

tiempo nos dimos cuenta de que cada cabello 

necesitaba una línea especial, por lo que poco a 
poco se fue creciendo nuestra marca.



CARACTERÍSTICAS PRINCIPALES

Ayudar a las mujeres a que se vean libres y felices con

su cabello.

Nuestros productos son libres de sal, libres de

parabenos, no probados en animales, con certificación

INVIMA y hechos en Colombia con mucho amor.



PÚBLICO OBJETIVO

Mujeres de 18 a 35 años
Nuestra marca se caracteriza por la

cercanía con el cliente. Siempre

estamos resolviendo sus inquietudes,

enseñándoles y lo más importante que

han visto los testimonios en tiempo

real.

Logo:



INTRODUCCIÓN AL PAÍS: PERÚ

Se hizo el primer

contacto en la

feria de

EXPOBELLEZA.



TÉCNICA EXPORTACIÓN A PERÚ

Revisar paso a paso la parte

técnica para poder empezar

a comercializar en el nuevo

país.

Cada lugar es diferente por

eso se debe hacer una buena

investigación.



LÍNEA DE TIEMPO

Primer contacto entre CADU y

DROINSA.

DROINSA, la droguería es autorizada

en Perú para importar y exportar

productos que tengan contacto con la

piel.

2021 SEPT



LÍNEA DE TIEMPO

CADU envía primeros productos para

que DROINSA haga su estudio de

mercado.

Kit liso, rizo y detox.

2021 NOV



LÍNEA DE TIEMPO

DROINSA revisa el proceso de

exportación con el director de la

farmacéutica y agente de aduanas.

2022 ENE

2022 FEB

DROINSA recibe una respuesta exitosa

de los testeos de los productos.

INCOTERMS: Exs (recojo de mercancía a puerta

Perú-Colombia)



EXPORTACIÓN A PERU

La Dirección General de Medicamentos, Insumos y

Drogas (Digemid) es una institución que garantiza el acceso a la

población de productos farmacéuticos seguros, lleva el registro y

regulación de los fármacos, medicamentos, productos médicos y

cosmética en general.

Para realizar el proceso de exportación la empresa en Perú debe

ser Droguería, con la finalidad de realizar el trámite de los

registros sanitarios en Perú.



EXPORTACIÓN A PERU

Ex Works, en Fábrica (EXW): El vendedor entrega la 

mercadería en la puerta de su depósito en condiciones 

para ser embarcada.



LÍNEA DE TIEMPO

Se hace envío de la primera

exportación aérea Cali- Bogotá- Lima.

(4 días)

2022 MAR

2022 ABRIL

Se recopila la documentación de

información para ser presentada ante

la autoridad Peruana y Colombiana.



LÍNEA DE TIEMPO

Sale de canal naranja, se revisa 

nuevamente mercadería, 

documentación aduanera, y facturas 

exterior en dólares (bancario)

2022 ABRIL Perú para la revisión respectiva de la 

mercadería y la presentación de los  

registros sanitarios emitidos por 

Digemid.



EXPORTACIÓN A PERÚ

Ante las autoridades portuarias de Perú es obligatorio

tener agente de aduanas cuando el importe es mayor a

2000 mil dólares americanos, realizar los pagos de

nacionalización de nuestros productos, presentar los

documentos como la factura del exterior emitida por

nosotros, que se vea reflejado el pago vía transferencia

bancaria.



LÍNEA DE TIEMPO

2022 ABRIL Dan salida a la carga en Perú y llega 

al almacén de DROINSA, se realiza un 

test de 48h por parte de la directora 

de farmacéutica.



PROBLEMATICAS

La alianza y la comunicación entre ambas empresas fueron

fundamentales para el proceso de internacionalización ,sobre todo

estar rodeado de un staff de profesionales desde el momento de

la planificación, asesoramiento tanto en Colombia y Perú.

La normativa peruana tanto como registros sanitarios y aduanas

tienen sus particularidades , por lo que es necesario tener plan A,

plan B y plan C, uno de los obstáculos que encontramos es el

cambio de gobierno en Perú que dilato el registro sanitario en

temas documentarios.



EXPORTACIÓN A PERÚ

Seguimos explorando nuevas perspectivas de crecimiento

en nuestra comunidad en Perú de la manera orgánica y

saludable, dando a conocer que somos empresas aliadas y

tengan la oportunidad de vivir la experiencia única que

brindamos con nuestro socio estratégico.



PRODUCTOS QUE SE EXPORTARON



ETIQUETAS

Parte técnica de etiquetas



APOYO



NUEVOS MERCADOS



CADU TU ALIADO PERFECTO PARA 
RECOMENDAR

Preguntas


