PASOS PARA
EXPORTAR A
TRAVES DE
CANALES DIGITALES
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eCommerce que traspasa
fronteras.

7,938
CROSS - BORDER
ECOMMERCE

“Produccion, distribucion,
comercializacion, venta o
entrega de bienes vy
servicios por medios

electronicos entre agentes
ubicados en distintos
paises’.

2021 2022 2023 2030
m2021 m2022 m2023 ®2030

Fuente: CCCE entrevista Nuevo Siglo 2023.. Cifras basadas en Cross-border e-commerce: Emerging
Opportunities, Future Challenges & Market Forecasts 2016-2022. freepik.com
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EE.UU.: Primer comprador fuera de sus
fronteras. Paises que lideran las

ventas en Cross-
7

COMPRAS CROSS — BORDER ECOMMERCE SEGMENTO RETAIW Border eCommerce
2020
USD Miles de millones 46% de EE.UU

2500 70% 45% de U.K

2297
) . 63% 32% de Japdn
. 61% 60% 42% de Alemania
32% de Canada

2000
50% 35% de México
@ @
1500 0
40%
@ 3+ @ =
[s)
1000 205 30%
200 s 49% de Canada
Y e — 7,
e 43% de México
o00 70 . . 30% de Japon
180 1,9 10% 10%
81 97
14 34 37 22 39 25 31 15
0 e Y e — 0%
China EE.UU U.K Japon Alemania Australia Canada México

m Total compras eCommerce m Cross-border eCommerce  @% cross-border

Fuente: Cross-border Ecommerce Purchases by Country, Practical ecommerce.com 2021
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Amazon, el mas
popular, pero no la
unica opcion de

mpr n
compray venta . am_a}on ,}pj

o) o)
COMERCIOS EN LOS QUE LOS 2 7 A) 1 7 /é-’
COMPRADORES INTERNACIONALES

REALIZARON SU ULTIMA COMPRA

.;

TRANSFRONTERIZA ebay 5»0|Sh
2022 _

33% 9% |6% |39

S
4 il
od N
e L0
v W°

Fuente: Statista. 2022, freepik.com
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¢(Qué puede
motivar a una

empresa a
exportar a traves
de canales
digitales?

Bajo volumen
de exportacion

No se han
identificado
distribuidores que
quieran desarrollar
su marca.

Altos impuestos
para ingresar a
un pais

Exito del
modelo
ecommerce
nacional

Ampliar cobertura

actual, llegando a

nuevos segmentos
y mercados.

Presidon social.

3 TINKA
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PRINCIPALES
BARRERAS DE LOS
COMPRADORES DE
ECOMMERCE
TRANSFRONTERIZO



ik

:MI PROPUESTA

DE VALOR
SOLUCIONA
TODOS LOS
DOLORES?

DEFINA CLARAMENTE SU PROPUESTA DE VALOR

Ve

Tiempos de entrega largos

\
7

Altos costos de envio

\
Vs

\
D

Falta de claridad politica de devolucion o garantias.

Temor al fraude

\
D

Problemas en aduana

\
D

Desconocimiento de la calidad del producto

\
D

Problemas de idioma

\
Vs

Normativa de proteccion de datos

J
<

(Problemas para pagos en moneda local y manejo
_cambiario.

J
S

Fuente: DHL

oJ:%e

w
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; COMO MEDIR EL
TAMANO DE
MERCADO?




. o.2%
ANALISIS DE MERCADRO VENTAS MUNDIALES RETAIL
ECOMMERCE
2014 - 2026 8,148
(biIIonesdéIaryfsza
USD 5,717 25.7% 6,913
Ingresos Miles de millones USD o 6,310
11,34% o B
CAGR 2027 ——
20,8% 4,248
total Retail 2 251 I
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022% 2023 2024 2025 2026
® ® ® ® ® ® ® ® ® ® ®

% VENTAS TOTALES 74% 8,6% 10,4% 12,2% 13,8% 17,8% 18,8% 19,7% 20,8% 21,9% 23% 24%

RETAIL

Fuente:

Statista '. .
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D s o wencano [ m——u2 |

Turquia e 14.3%

Es clave hacer parte de India s 13.9%

mercados dinamicos. México s 13.7%
Rusia ms 13.4%

Surafrica = 12.5%

9 7 China = 12.4%
.'l ) Italia o 12.3% |.C||J
0/ Global m—— 11.3% o
., Singapur 36% Canada = 10.9% E
- Indonesia S Estados Unidos s 10.9% =
=  Filipinas 25,9% Espafia s 10.7% o
Z _ : T
= India 25,5% Indonesia m——" 10.4% =
a _ ; O «
o«  Argentina 25,3% Australia = 10.4% > w
=t ; 0 , oo
=  Australia 20% Japon s 10.3% o EY
. LLl
% Malasia 18,3% Alemania = 8.8% Qs &
~  Tailandia 18% Francia mmmms 8.5% 5 % %
O .. . .
¥ o Mexico 18% Reino unido s 8.4% TR
= § Brasil 17,2% Corea del Sur === 3.5%
Fuente
Statista
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. ANALISIS DE MERCADOQ

Los mercados vecinos,
también ofrecen

oportunidades.
TAMANO MERCADO ECOMMERCE MERCADOS MAYOR TAMANO EN
MINORISTA LATINOAMERICA Y CARIBE LATINOAMERICA Y CARIBE
2022 - 2027 2022 - 2027
Miles de Millones USD Miles de Millones USD
90.0011%k 120%
o
80.00 20 99”’ A 109%
100%
243 70.00 °
o
%2025 2021 60.00 A 78% A 84 %309,
Fuente: Statista. A 72%
50.00 A 60% 41.4 509,
40.00
30.00 29. 40%
337°millones de compradores digitales 20.00 14 5 14 2 13.2 14.7 oo
. . oo ﬂ ol =B -l |
8% de los compradores digitales del mundo estan en _ 0%
Latam (2019) Brasil México quombla Chile Pert Argentina  Resto América
Latina y Caribe
2% de las ventas globales retail rrnnnn 67°/ """" ’

Fuente: Marina Pasquali, Statista Digital Market Insights,2023

—;‘}."”
03

MERCADO ACTUAL =

T. N (Fﬁnte: Statista. Calculo bienes fisicos.
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PRIORICE MERCADOS

Ventas retail

- Penetracién a . # Internautas Gasto
Importaciones . Comercio omedio
internet Electroni P
ectronico compra

Las oportunidades son infinitas, todo depende de....

ESCALABILIDAD DEL VIABILIDAD DE ACCEDER A
NEGOCIO ':B:' LOS MERCADOS.

.......................

Capacidad Costos
actual fulfillment

SMART CONNECTION
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MIDA SU CAPACIDAD ESCALABILIDAD

ACTUAL - LINEA BASE DE PRODUCCION / PRESTACION PARA EXPORTAR

¢, Cuanto tengo disponible para exportar?

PALLET ﬂﬁﬁﬂ CONTENEDOR

") PAQUETE

€ —
- HORAS
HOMBRE

- A~

" »

N ot
@

" A EquiPO "\ 7 PROYECTOS

CAPACIDAD MAXIMA DE ESCALABILIDAD

¢ Hasta qué punto puedo crecer mi oferta en el corto plazo?

X2 X5 X10

. - Talento : , - . Recursos
Humano Materias primas Logistica Tecnologia Infraestructura financieros

e

SMAQT CONNECTION
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DEFINA UNA ESTRATEGIA POR MERCADO

A PROFUNDIZAR AVANZAR
DESCARTAR | DESARROLLAR

OPORTUNIDAD

SMART CONNECTION



EL EXITO DE SU

’ MODELO
ECOMMERCE
TRANSFRONTERIZO
ESTA EN DISENARLO
A LA MEDIDA.




DEFINA SU CANAL DE

TIENDA ONLINE MARKETPLACE
BRAND WEBSITE ONLINE @

(Brand Website)
AR

¢ Qué
tengo que . ¢ A qué clientes !
¢
ofrecer? quiero llegar?
CANALES
DIGITALES
EMERGENTES

Coberturay
trafico
¢ Cual es la tasa de ¢ Qué tan reconocida es tu ¢,Como voy a hacer llegar los ¢ Tengo recursos para invertir en

conversion deseada? marca internacionalmente? productos a los clientes finales? una tienda propia, mantenimiento,
marketing, etc.?

Fuente: Fuente: Statista basado en Salesforce, Junio 14-julio2 2019, Freepick, https://widulife.com/2021/01/15/insta NORRERE iy
02, I |N A—

SMART CONNECTION

Exposicidn marca Logistica Inversion

i



NO OLVIDE

EL MUNDO MARKETPLACE €L DHU: . coi ‘n‘) - global»sources g woriprk Ao
B2B

ONLINE Alibaba.com indiamart Conrecting Busiosses Globally

PLATAFORMAS _ T
ESPECIALIZADAS affcommerce A\ shopifyplus

4 ™

INTEGRACIONES

CON SERVICIOS |
PRECONSTRUIDOS o2 bR i salesforce
®

O DESARROLLOS Magenle ¢ cemmerce
PROPIOS

- Y,

NOTA: Existen muchos proveedores, los presentados son solo como referencia para
ejemplificar la categoria.

Fuente: Imagenes https://innovergent.com/software-solutions/netsuite-solution-consultant/netsuite-
suitecommerce/

https://www.cleverreach.com/es/integraciones/woocommerce/
https://www.ecommerce-nation.es/bigcommerce-ventajas-de-elegir-esta-plataforma-para-tu-e-commerce/

https://www.discolabs.com/shopify-plus/ S ud
—:*.v" [
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| NO PIENSEN QUE SI SU
MODELO LOCAL ES
EXITOSO. LO SERA

INTERNACIONALMENTE,
LA ADAPTACION ES LA
CLAVE

Fuente: Imagenes tomadas de flaticon.com



ADAPTE SU PRODUCTO /

SE RVI C 'O E PLUS TOPS, SWEATERS & OUTERWEAR

ADPATE MEDIDAS

W e e wr Linen
i Hnw 437 kP 4607 a2
ww As® - asn” 32w
TRADUCCION -VS - = 2ow pil b provi
TRANSCREACION * v S A .
HOW TO MEASURE
Tenis Zapatillas Champions Gomas : o o - p—
deportivas : oot IORURN o 72e VO s 7 O o i) cnbyon-
u e the body weder the wound (he hody ot the By stacxiing with heals maniow from the center
Colombia y Chile y Uruguay y : i U oot ooy R ooy SRR e uncn-echst i
MéXICO Argent|na Paraguay Venezuela E 1be f00r e Foor (ape patulul 15 5 Boor he meist
Funcionalidad =~ Seguridad = Proteccion
EMPAQUE A
PRUEBA DE TODO
Experiencia @
Costo - ST —
eficiencia Cuenta historia, = = Sostenibilidad
interactividad =

e
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PRODUCTO

Market Access Conditions

Mot e PET I SN DO o MmO RENOR SIS L SO0
& Crile - « Mexo - £ 210370 - Secces and praparalions Bueslis . »

ADvarved Drofurt seent:

121031007 - Pregurationes pars salses y salaas g 2. Y hatine Oe Y. w

Customs tariffs @

For prockact 21031001 - Preparacionss para sakias v 2adses pesparadas; condmanios y & comg harina do y mogtaza Salsn co soja

{saya)
Exported from Chifle 1o Mexico
Tardlyear: 2022 (HS Rev.2017)

Sowce | ITC (Market Access Map)

Applsed Tariff (&

Tariff regime (1)

WEN dities (Apphed) @ 2000%

Prederartinl tarilf (AAPTESY) for Chie @ 0ous Trode agreement detals W

Predereran! tanif for Chie uecos Trade agieement detais W

https://m.macmap.org/

CONQZCA LAS CONDICIONES DE ACCESOQ DE SU

Import requirements applied to this product

AB30 - Certification requirement

AB49 - Inspection requirement "/ 2 v
AB90 - Conformity assessment related to SPS, n.e.s. v
B310 - Labelling requirements ' P
B330 - Packaging requirements v
8820 - Testing requirement 1Y

PERn 1 v

C300 - Requirement to pass through specified port of

8330 - Packaging requirements *

o

Packaging requirements
8fa (Legislatian thie -Noema Oficial Méxicana NOM D02 SCFI-2011. Secretaria de Ecanomia. Modificada por fesclucidn de 13/05/13
B tegislvhan summary ; Establece las tolerancias ¥ bos métcdos de prusba pera fa verifizacion de los conteredos netos de productas preerwasadas y los planes de muestreo usades en la

verificacion de productos que declaran

Implemantabion suliontly : Secretaria de Econemia

vatdty  frem 112012

Qther cauntries affecied - Wond ©

S

i‘ TIN‘(/\—
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HAGA LO NECESARIO PARA CUMPLIR LA NORMATIVA DE DESTINO

Nutrition Facts

8 servings per container
Serving size 2/3 cup (559)

e |
Amount per serving
Calories 230
% Daily Value*
Total Fat 8g - 10%
Saturated Fat 1g 5%
~ TransFatog e
Cholesterol omg 0%
Sodium 160mg 7%
Total Carbohydrate 37g 13%
Dietary Fiber 4g 14%
Total Sugars 12g

Includes 10g Added Sugars 20%
Protein 3g

==—=-==————————"
Vitamin D 2meg 10%
Calcium 260mg 20%
Iron 8mg 45%
Potassium 240mg 6%

T The % Daily Value (DV) 1ells you how much a rutrient in
@ serving of food contributes to a daily diet. 2.000 calories
@ day i used for genaral nulrition advics

S

en AZUCAR

MEDIO :n GRASA

BAJO| || 115

Fuente: Imagenes tomadas de mercadolibre.com, freepik.com, Porterpotty, FDA

PROPOSITIONG
%u-& z»iymn brow

Animales y ” Dispositivos
Cosméticos y T
productos Productos de : . limpiezay
relacionados con Coche y moto madera mixta cwdaglocgg e!ﬁop'el desinfeccion
animales y aparatos PPCVR
Divisa, monedas, Medicamentos y .
equivalentes en Suplementos productos para Electrénica Explosrlt\)/(cj)z,cfc:;nas
efectivo y tarjetas alimenticios consumo de rélg cionados
regalo drogas
. . Productos
Controles de Alimentacion y 0 . A
0 : prohibidos y Productos laser lluminacién
exportacion bebidas peligrosos
Dispositivos para Dispositivos Material de Productos de
robar y forzar meédicos y caracter ofensivo Otrgi ga?ggsctos control de plagas
cerraduras accesorios y controvertido y pesticidas
Productos Reciclaje de Cerillas de .
vegetales y Pr;?i?ggézs productos encendido Evci] u;g%iige
semillas electronicos universal 9
productos | | conformided A | | Calzadopara | | Ropayaccesorios | | sqimIeN
; nifos para nifios
relacionados EE. UU. para coche y moto

22 TINCA
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Ej. Productos excluidos por Amazon o con requisitos especiales




LOGISTICA, LA
VARIABLE QUE
MUEVE EL

ECOMMERCE.

Fuente: Imagenes tomadas de flaticon.com



HAGA LOS CALCULQS BASICOS

Establecer cantidades y caracteristicas basicas de la mercancia es clave

0

PACKAGINGOE S _—]

Verificacion condiciones especiales

Logistica de Amazon sdélo acepta productos que se

Perecederos . ;
conaelados ’ o pueden derretir del 16 de octubre al 14 de abril. De
.g lo contrario, se marcara como no apto para envio y se
refrigerados. . : o i
pondra a disposicion de Amazon por una tarifa.

SMART CONNECTION
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DEFINA COMO VA A ENVIAR SUS
PRODUCTQS

® No requiere manejo ® Altos costos por
de inventarios en el : unidad.
EXPORTACION POR TRAFICO POSTAL O o L e Dificyltad
- 5 ificultad promesa
ENVIOS URGENTES ® Seguimiento directo : de tiempo.

de los envios.

® Poco control en
logistica inversa.

® Cumplimiento : ® Exportacion bajo
tiempos -48 horas. consignacion y
: luego legalizacion
® Menores costos de : de DEX.
transporte- envio i
consolidado. : ® Costos por manejo
: de inventario y
® Posibilidad manejo i gestion fulfillment.
logistica inversa. :




CALCULE LOS DIAS DE INVENTARIO

Transito Despacho

Produccion y
alistamiento

Despacho

Transito local Aduana destino

internacional

bodegas Cliente

30a45 5 dias Aéreo 2 dias 2 — 5dias 2 -15 dias Ideal max. 48
dias Maritimo 5-45 horas

e
lllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllldmllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll

M¥entas promedio 2 0 unidades por semana Inventario sugerido:

Unidades en inventario 1 00 unidades

Semanas de cobertura :

5 A Inventarios de +120 dias, penalidades en Amazon

para ciertas categorias.
Valor de inventarios cambia por tempradas.

v" TlN(A—

.l ashol,

8 Ssemanas
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DEFINA OPCIONES GESTION LOGISTICA

DESPACHO DESDE ORIGEN

Lo hago El secreto es parecer
locales a kildmetros

: de distancia
GESTION

LOGISTIC

Opero con
apoyo de un
tercero

Ej. FBA Ej. FBM

SMART CONNECTION

ACTIVIDADES CLAVES EN LA
LOGISTICA CROSS BORDER
ECOMMERCE

Clasificacion mercancia

Evaluacion condiciones acceso

Calculos peso - volumen

Preparacion pedidos

Transporte local

Gestion aduana de salida

Transporte internacional

Gestidn aduana ingreso

Transporte bodegas

Recepcion y descarga

Almacenamiento regular / especial

Control inventarios

Gestion tienda online

Recepcion pedidos unitarios

Picking y packing

Etiquetado y codificacion

Despacho vy facturacion cliente final

Servicio al cliente

Atencion devoluciones

Logistica inversa



Y COMO
EXPORTAMOS?




VALIDO VALOR MAXIMOQ DE LLEGADA SIN IMPUESTOS A OTROS MERCADQS

UMBRALES DE MINIMIS PARA LOS ENVIOS POSTALES (USD)

Cuando un articulo que se compra por internet pasa una
barrera aduanera y su valor esta por debajo del nivel De
Minimis establecido por el gobierno del pais de destino, no
se aplican tarifas ni impuestos.

800
500
GEODIS.com
400
200 200 176
100 100
[ ] [ ] [ ] 1

Estados Honduras Ecuador Colombia Peru Republica Bolivia Panama Brasil México Argentina Chile
Unidos Dominicana

% T1INA A s
—‘.;J.{“TIN‘(

SMAQT CONNECTION




ME REG'STRO ( A : b : b : Declaracion )

COMO Registro ante la RUT — Registro Registro ante la juramentada
' Camara de Unico Tributario Policia autocalificacion y
EXPORTADOR Comercio (DIAN) Antinarcéticos autocertificacion

(Solo si aplica)

EXPORTACION

DEFINITIVA

TRAFICO POSTAL /

ENViOS URGENTES e Factura comercial

» Certificado de origen
+ Lista de empaque
» Carta de responsabilidad

DEFINO LA CONSIGNACION
MODALIDAD DE

_ . * Manifiesto * Declaracion de exportacion
EXPORTACIQN » Contrato consignacion «  Doc transporte « Manifiesto de exportacion
« 1 afo, max 3 para modificar « Vistos buenos « Soporte de canalizacion de
declaraciones de expo. divisas
Art. 379 / Dcto « Documento de soporte con los
1165 de 2019. requisitos y vistos buenos.

PO
SMART CONNECTION




HAY QUE
REDEFINIR LOS
COSTOS DE
EXPORTACION Y
PRECIOS DE
VENTA
COMPETITIVOS

Fuente: Imagenes tomadas de flaticon.com



ENTIENDO LA
DISTRIBUCION DE
LOS COSTOS EN
ECOMMERCE

Utilidad

20% \

Costo de

fabrica
40%
Shipping +
logistica
10%

|

Pasarela de
pagos
3%
Aunque el ecommerce
Plataforma elimina los
0 - - -
12% Marketing intermediarios
15% tradicionales, requiere
Comision por incluir nuevos costos al
transaccion o por modelo
listing

Fuente: Everpeaks.com

e

SMAQT CONNECTION
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HAGQO MI CADENA DE VALOR

OPERACION LOGISTICA'Y DE EXPORTACION OPERACION COME|_QC|A|_

Costo o Costos de _
transporte AgdelTaCrI]aeToleenrto cargue, Comisién por Comision
puerto de origen descargue e venta ( 12% pasarela de

destino inspecciones . pagos (1,5% vy

promedio) 3%)
Flete y seguro - Gastos de Pago deCI
Envio Aduana en impuestos de :
internacional destino pentrada Masréﬁzl?glfg)o’ Gestion
(Entre un 10% y productos y
Tarifa de 20%) analisis de KPI
Transporte Gestion y Costo del envio
interno - manejo del local al cliente
almacenamiento | | inventario (15% final
promedio) Mantenimiento
(dominio, SSL,
Gestion de mejoras, etc).
devolucién

SMARQT CONNECTION




’ DEFINO MI ESTRATEGIA DE PRECIOS

LOS PRECIOS CAMBIAN A'LA'VELOCIDAD DE UN CLICK

Basado en Basada en Precio lider Por agrupacion Valor del Precio

costo competencia (bundle pricing) consumidor o dinamico
diferenciado

Impacto entorno y competencia

Conocimiento clientes

Uso business intelligence

Minderest, Pros Pricing, PriceZspy,
Marketshare, Profit2, Omnia Dynamic

o » Pricing, Vendavo O Boardfy.
322 TINC/\ e—
g
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GARANTIAS Y
DEVOLUCIONES
INTERNACIONALES, UN
DOLOR QUE SE DEBE
GERENCIAR.



Promedio mundial

: Devoluciones :

M Online ’
ecommerce Tienda fisica

8% -10%

Fuente: Re tag

56% DEVOLUCIONES ONLINE X CATEGORIA
42%
30%
22% 21%
1 B B

Q’b \O g\o 0\\0 ©
12 o o9 < &

<’ 2 3 2

,b‘\ o\ & RS @'}g’

S v X &

Fuente: Global Webindex 2019

N

Ga

DEFINQ COSTOS E IMPLICACIONES DE LA LOGISTICA INVERSA

rantias y devoluciones internacionales, impactan
directamente la rentabilidad.

20%) Recibieron producto dafado
0 Producto lucia diferente

22%

2 3% item incorrecto

Fuente: invespcro.com

Entre mas claro sea con el
consumidor, menor riesgo de
devolucion

TiN<A
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SER VISIBLES ES
EL PRIMER PASO,
COMUNICAR BIEN
ES EL SEGUNDO Y
FACILITAR LA
COMPRA, EL
TERCERO.

Fuente: Imagenes tomadas de flaticon.com



. DISENQ MIS ESTRATEGIAS DE COMUNICACION

Generar trafico Posicionar marca Incrementar tasa de
conversion

Aparecer en los primeros

resultados de Google Conectar con los Convertir clicks en ventas
potenciales
SEO SEM consumidores
Sear_ch_Engine Se'(a/lrcthtpgine REDES SOC|ALES EXPER'ENC!A DE
Optimization arketing NAVEGACION Y
A COMPRA

ool ade
Fuente: Imagenes tomadas de flaticon.com

SMAQT CONNECTION




ENTIENDO MECANISMOS PARA SER MAS VISIBLE

y Activacion
constante

rActivacic’)n permanente redes sociales
"News letters, Blogs o Short post — Free
>tips

Fotos ( Alta calidad y detalle)

(Videos

N

J\_

AN

AN

.
Lives con expertos- influenciadores
\

I\

Reviews

\

.
Testimoniales y casos de estudio
g

AN

.

.
Conectar grupos de interés por tematicas
\

AN

.
Personalizacion productos

\

Pedir opiniones nuevos lanzamientos

\

Pedir que compartan

I\

CALCULAR EL CAC: COSTO DE ADQUISICION CLIENTE

I\

El gasto publicitario
diario promedio es
$0.6

.
Inversion $$$ S e
\

SMART CONNECTION

Inversiones realizadas para atraer clientes

AN

; COMO AUMENTAR LA INTERACCION?

.
Agradecer por compras
|\

I\

# clientes efectivos




MEDIR PARA
TOMAR
DECISIONES
ESTRATEGICAS A
TIEMPO




DEFINO MIS INDICADORES ‘_E\gﬁj\ Y’_‘

PARA MEDIR EL EXITO

*Productos mas vendidos *Valor USD

# visitas diarias # Contenedores / paquetes
Reducir # leads / conversiones Mercados cubiertos
costos :

# pedidos

Costos de exportacién

# personas que crean una cuenta

Costo logistico

Bounce rate (% rebote)

Aumentar ROI
RECERACK ventas % devoluciones
Repet Buyers
Dias y horas de mayor compra ' Googl.e
: o B Analytics
Abandonos o transacciones
ROI x campafia Adobe
Fidelizacié Captacion EBITDA Analytics
n clientes . .
CPA (Costo por adquisicion)
CPC (Costo por click) @

kissmetrics

22 TINKA

PRy
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S| TIENES UNA IDEA,
YA SABES COMO
DAR EL PRIMER
PASO.

a -
P =
N
‘ ’\
J
-
Gl




FUENTES DE INVESTIGACION

GLOBAL HEADLINES
POPULATION ESSENTIALS

NTERNET % EUROMONITOR
SOCIAL MEDIA #4 INTERNATIONAL

MOBILE

DIGITAL 2023

GLOBAL OVERVIEW REPORT S

DIGITAL MARKETING

B «'* Nielsen

all seRanking 328 Helium 10 Jungle Scou

<) SEMRUSH ¢ similarweb

E.commerce Apparel Market Ske, Share & Trends Analysis Report By Type (Women's
Apparel, Men's Apparel. Childrens Apparel), By Reglion, And Segment Forecasts, 2022
2030

Report Summary Tabie of Conterts Segmentation Methodology

Fashion E-Commerce Global Market Report 2023

Market Segmaentation

ECommeroe Apparel Type Outiook (Revenue, USD Million, 2017 - 2030)
{ﬂ) eport 175 Page February 2022 Regon: Global The Business Research Company Mamens Appare
o Men's Aposrel
5735254 .
nidran’s Apparc
ELommerce Appared Raglonal Outiook (Revanue, USD Million, 2017 - 2030)

:;:\., TIN(/\


https://datareportal.com/reports/digital-2023-global-overview-report
https://datareportal.com/reports/digital-2023-global-overview-report

