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LA INICIATIVA DE LAS AMERICAS

La Iniciativa de las Américas (Enterprise
for the Americas) propone la creacion
de un area de libre comercio para el
continente americano, partiendo de la
base del acuerdo NAFTA (North Ameri-
can Free Trade Area) proximo a concre-
tarse y del cual formarian parte los Es-
tados Unidos, Canada y Mgjico. La ini-
ciativa consta de cuatro propuestas:

El primero establece una reforma a las
estructuras que regulan el comercio ex-
terior de todos los paises del continente,
inclusive Estados Unidos, de tal manera
que se eliminen paulatina y completa-

mente las barreras arancelarias y no
arancelarias, para asi permitir el libre
intercambio de productos, servicios e
ideas (propiedad intelectual). Este
acuerdo de libre comercio crearia un
mercado de aproximadamente 700 mi-
llones de consumidores, si todos los
paises entran en el programa, convir-
tiéndose en el mayor mercado mundial
(la Comunidad Europea tendra 320 mi-
llones en 1992) lo que representa alcan-
zar dimensiones nunca vistas en lasten-
dencias hacia los megamercados o blo-
ques economicos.

Es sin duda alguna una respuesta al
reto de la Comunidad Europea y el Ja-

45
ICESI



pén que trata al mismo tiempo de recu-
perar espacios economicos perdidos
por los Estados Unidos en América La-
tina, situacién que en buena parte expli-
ca su inmenso déficit comercial.

El sequndo componente de la iniciativa
propone un ambicioso programa de in-
versiones que facilite el ingreso de capi-
tales a América Latina para promover y
estimular el desarrollo de la industria y
de la infraestructura necesaria, median-
te el apoyo de entidades multilaterales
existentes y creando nuevos fondos.

El tercer componente seria el manejo
de la deuda externa. La iniciativa propo-
ne una reduccion de la deuda publica
latinoamericana con Estados Unidos,
condicionada a reformas econémicas y
a proyectos de reestructuracion, de tal
forma que se facilite no sélo el pago del
servicio sino que también se logre la
reduccion del valor de la deuda.

Estas reducciones seran utilizadas para
respaldar transacciones especificas a
proyectos de desarrollo, de tal forma
gue se obtengan préstamos concesio-
nales de reestructuracion pagados en
moneda local y cuyos intereses se utili-
zaran para financiar proyectos de pro-
teccion al medio ambiente.

La cuarta propuesta se orienta a la pro-
teccién del medio ambiente. Se propone
el desarrollo de proyectos y programas
de descontaminacion, reforestacion y
en general de estrategias que protejan
el medio ambiente, limitando el desarro-
llo de industrias que lo contaminen.

LA RESPUESTA
LATINOAMERICANA

Los Estados latinoamericanos, con ex-
cepcion de Cuba, han reaccionado favo-
rablemente iniciando contactos bilatera-
les y en algunos casos, como el de Chi-
le, presentando un plan de negociacion
rapido que permita su inmediata incor-
poracion.

Es evidente que no todos los paises
latinoamericanos estan en condiciones
a corto plazo de ingresar en dicho acuer-
do, excepcién hecha de cuatro paises.
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LOS CUATRO JAGUARES

La posibilidad de un Acuerdo de Libre
Comercio entre NAFTA y los denomina-
dos “Cuatro Jaguares Latinoamerica-
nos": Colombia, Chile, Méjico y Vene-
zuela, se perfila como el hecho mas im-
portante y sin precedentes en la historia
del continente americano.

Las razones que llevan a Estados Uni-
dp_s a buscar iniciaimente una vincula-
cion comercial con estos cuatro paises
latinoamericanos serian:

Primera. Es claro que no todos los pai-
ses de América Latina podran formar
parte de lainiciativa planteada por Geor-
ge Bush durante su discurso pronuncia-
do en la Casa Blanca, el 27 de junio de
1990. Estos cuatro paises presentan
con_diciones atractivas y de valor estra-
tégico como las siguientes:

- Po§een caracteristicas de internacio-
nalizacion de sus economias.

- Han aprovechado la apertura econo-
mica para fomentar el desarrollo de
sus exportaciones no tradicionales.

— Sus tasas de crecimiento son esla-
bles, con inflaciones relativamente
bajas, ademas de tener deudas exter-
nas moderadas

Los demas paises latinoamericanos
presentan unas condiciones adversas
que no permiten por el momento una
integracion con Norteameérica. Peru, Bo-
livia y Ecuador caracterizados por sus
economias bastante inestables; Brasil,
U_ruguay. Paraguay, economias prote-
gidas todavia y con serios problemas
de inflacion.

Siempre existe |la posibilidad de que la
negociacion sea multilateral, tomando
agrupaciones de integracion subregio-
nal como metodologia de negociacion
por grupos lo que simplificaria el proce-
S0.

Seglunda‘ La voluntad politica latinoa-
mericana, caracterizada en sus mani-
festaciones externas por un deseo de
integrarse econdmicamente a Nortea-
mérica marcando el fin del lenguaje po-

pulista que predominé durante los anos
60, época durante la cual se percibia a
EE.UU. como la potencia imperialista,
preocupado por su propio bienestar y
seguridad a costa de los perjuicios sufri-
dos por sudenominado “patio trasero”.

Se vislumbra claramente un cambio si-
quico, un cambio de mentalidad que
convierte a Latinoamerica en un ente
con vision empresarial, de libre compe-
tencia que la obliga al gradual desmonte
del Estado y a hacer sus economias
mas eficientes, competitivas y abiertas
al mercado internacional.

Tercera. Latinoamérica ha tenido un
gran fracaso diplomatico y comercial en
los tltimos 30 anos de busqueda de di-
versificacion y acercamiento ala Comu-
nidad Europea y al Japon, proceso ca-
racterizado por largas conversaciones
sostenidas principalmente con la Comu-
nidad Europea, con el objetivo de lograr
un mayor acceso de sus productos al
mercado comunitario y asiatico.

Todo ese tallido proceso de diversifica-
cién, lleva a Latinoameérica a dialogar
con Estados Unidos dentro de una es-
tructura totalmente diferente: la guerra
fria ha dejado de ser una amenaza; la
amenaza del comunismo latente en to-
dos los paises del hemisferio sur del
continente americano desaparece dela
retérica de las relaciones. La vision ha
cambiado y se presenta un nuevo dialo-
go donde predomina el respetuc mutuo
y la necesidad para ambas partes de
lograr un gran mercado que permita
condiciones mas favorables de creci-
miento para todos.

La metodologia de como podran crear-
se las areas de libre comercio y la admi-
nistracion del proceso, son los puntos
mas dificiles en la negociacion, pero
existen antecedentes de como solucio-
nar estos inconvenientes: ya se COno-
cen las negociaciones para crear super-
bloques, lo ha hecho la Comunidad Eu-
ropea con Portugal, Espana y Grecia,
paises pequenos, atrasados y subdesa-
rrollados comparados con los otros
miembros de la Comunidad, desarrolla-
dos e industrializados; si bien integrar

la zona norte de America, desarrollada
e industrializada, con la zona de Améri-
ca Latina tercermundista y atrasada, es
bien dificil, no sera un escollo imposible
de superar durante las negociaciones.

Colombia se ha caracterizado por ser
el mas antiguo aliado politico y militar
de los norteamericanos, en el hemisfe-
rio, excepto durante el periodo doloroso
que vivio el pais con la pérdida de Pa-
nama, auspiciada abiertamente por el
gobierno norteamericano, deseoso de
obtener el control del Canal.

Para Colombia (con una estabilidad po-
litica y economica sin problemas serios
de inflacién y deuda externa) es mas
facil insertarse en el area de libre mer-
cado propuesta por Bush, por su proce-
so de apertura e integracion economica.

Si bien existen muchos factores politi-
cos que afectan las relaciones comer-
ciales, como es el caso especifico del
narcotrafico, Colombia debe salvar este
obstaculo y hacer mas énfasis en el
mensaje moralista e insistir en que el
problema de la droga no es solo cues-
tion de oferta, sino también de demanda
y que los Estados Unidos tienen la obli-
gacion moral de colaborar e integrar a
Colombia no solo por el desgaste poli-
tico, econdmico y social que le ha signi-
ficado al pais la guerra contra las dro-
gas, sino que ademas ha sido su aliado
tradicional e incondicional a tal punto
que en muchas ocasiones fue objeto de
desconfianza por parte de sus vecinos
latinoamericanos.

El abandono del modelo cepalino y la
pérdida de las decadas pasadas, son la
principal causa que lleva a Colombia a
aceptar el acuerdo de libre comercio;
Colombia ha tenido duras lecciones
para poder apreciar y aceptar con mayor
entusiasmo la idea del acuerdo comer-
cial con EE.UU.

Es la Gnica oportunidad que se le ha
presentado a Latinoameérica de integrar-
se a un bloque desarrollado e insertarse
en un area de libre mercado, alejandose
de la retérica pasada para lograr un
acuerdo sin reclamos y enfrentando una
nueva época para obtener al fin el en-
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tendimiento, el desarrollo econémico y
de su infraestructura, obtencién de in-
version extranjera, ampliacién de los
mercados, profundizacién del desarrollo
industrial y tecnolégico de la regién den-
tro de un gran mercado integrado.

PROYECTO
ICESI-UNIVERSIDAD DE MIAMI

Durante el encuentro realizado en Mia-
mi, con la participacion de universida-
des latinoamericanas y norteamerica-
nas, surgio la necesidad de plantearse
una agenda que permitiera establecer
una nueva relacion entre los Estados
Unidos y América Latina.

El ICES| asisti6 a esta reunion en repre-
sentacion de Colombia, acompanado
por la Universidad de los Andes. La Uni-
versidad ha venido internacionalizando-
Se en respuesta a las necesidades iden-
tificadas por el sector empresarial de la
region, a mediados de los anos 80, lo
que llevé a desarrollar programas de
Gerencia Internacional. Se hacia evi-
dente la necesidad de establecer un
proyecto de investigacion aplicada que
evaluara el impacto de la internaciona-
lizacién de nuestra economia sobre el
sector productivo. Esta oportunidad se
presento con la propuesta hecha por la
Universidad de investigar las conse-
cuencias de un acuerdo de libre comer-
cio entre Colombia y el grupo norteame-
ricano, de tal forma que ambos gobier-
nos dispongan de un analisis técnico
que evalie los aspectos positivos y ne-
gativos de dicho acuerdo.

ICESI

Con este propésito, el ICES| y la Univer-
sidad de Miami han iniciado el proyecto
que establecera las bases de negocia-
cion de este acuerdo, estudiando los as-
pectos macroecondémicos y los impac-
tos sectoriales en las economias de am-
bos paises.

Las evaluaciones previas parecen indi-
car que va a ser necesario introducir
importantes cambios a la estructura pro-
ductiva, las leyes de propiedad intelec-
tual y las regulaciones de preservacion
del medio ambiente en Colombia. Igual-
mente parece evidente que los Estados
Unidos tendran que desmontar sus me-
canismos proteccionistas y subsidios a
la agricultura. Sea cual fuere el resulta-
do de la investigacion en términos gene-
rales, es posible especular que las cifras
finales en generacién de comercio, em-
pleo, desarrollo industrial y tecnolégico
e infraestructura, entre otros, seran po-
sitivos para las partes involucradas:
NAFTA - Colombia. Esto parece estar
respaldado por la teoria econdmica or-
todoxa.

CONCLUSION

Este ejercicio de reflexion con el sector
privado de ambos paises, protagonistas
principales en este caso, sera positivo
y revelador y pondra a prueba las hipo-
tesis sobe apertura, reconversién tecno-
I6gica y desarrollo de nuevos mercados.
Dependiendo de estos resultados y de
las decisiones que tomen los respectivos
gobiernos, es muy probable que parael
siglo XXI, o sea dentro de ocho afios.
Colombia se encuentre en un mercado
libre de 430 millones de consumidores.
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INTRODUCCION

El objetivo de este documento es pre-
sentar dos aproximaciones generales a
la axiomatizacion de clases y conjuntos.
De una parte, la aproximacion matema-
tica, mostrando el origen, evolucion y
desarroilo de l|a teoria matematica de
clases y conjuntos, sin formular comple-
tamente el desarrollo axiomatico, solo
mostrando los conceptos basicos y Fas
crisis generadas por ellos y la solucion
mas usualmente aceptada. Por otra par-
te, la aproximacion dada por el paradig-
ma orientado a objetos, siguiendo espe-
cialmente la linea marcada por el len-
guaje smalltalk-80.

La idea es mostrar las dos aproxima_c_no-
nes desde una perspectiva mas intuitiva
que formal, sin sefnalar los desgrrollos
axiomaticos explicitos o implicitos de
ambas aproximaciones, dado que el ob-

jetivo fundamental es compararias;-es-—

tableciendo sus similaridades y diferen-
cias, y pensando especialmente en su
viabilidad a la hora de una implantacion
practica. En resumen, se pre(enqe pre-
sentar un material basico que sirva de
ayuda en la toma de decisiones sobre
la filosofia y formalizacion a realizar
acerca de los fundamentos de un mode-
lo de conocimiento orientado a objetos.

Una vez tomada una decision al respec-
to, se podra trabajar entonces en un de-
sarrollo axiomatico completo.

1. CLASES Y CONJUNTOS
EN LA MATEMATICA
En una serie de publicaciones inicia-
das en 1874, el matemdtico George
Cantor, desarrollé una teoria gerieral de
conjuntos muy intuitiva.

La pseudo-definicion de conjunto dada
—por-Eantor-es-muy vaga: “Ur Cohjunto




